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1.1. Определитесь с продукцией, которую вы собираетесь продавать. Опционально составьте список того, что вы в тестовом режиме будете предлагать через разные каналы продвижения.

	Каналы продвижения
	Категория 1
	Категория 1
	Категория 3

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



1.2. Создайте список поставщиков, потенциально интересных для закупки товаров.
	Товары
	Поставщик 1
	Поставщик 2
	Поставщик 3

	Категория 1
	
	
	

	Категория 2
	
	
	

	Категория 3
	
	
	



1.3. Проанализируйте информацию о поставщиках:
— материалы на сайте;
— отзывы; 
— рейтинги Gold Superior, Trade Assurance;
— рейтинг клиентов.

1.4. Напишите лаконичное деловое письмо. Опишите свою деятельность и предложите сотрудничество. Обязательно уточните условия сотрудничества.

	Поставщик
	Стоимость товара
	Объем заказа
	Сроки и условия доставки
	Условия оплаты
	Другие условия

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	



Дополнительная информация:

	Поставщик
	Местоположение склада
	Гарантии поставщика
	Периодичность поставок
	Инвестиции поставщика
	Описание товара

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	

	6
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[bookmark: _Toc24146108]Зарубежные дропшиппинг-поставщики
ALIEXPRESS.COM (https://aliexpress.com — англоязычная версия, https://ru.aliexpress.com — русскоязычная версия).
ALIBABA.COM (https://www.alibaba.com).
DX.COM (http://dx.com).
FOCALPRICE.COM (https://www.focalprice.com).
BANGGOOD.COM (https://www.banggood.com).
LIGHTINTHEBOX.COM (https://www.lightinthebox.com).
TMART.COM (https://www.tmart.com).
BORNPRETTYSTORE.COM (https://www.bornprettystore.com).
BORNPRETTYSTORE.COM. 

Российские дропшиппинг-поставщики
DROPO.RU (https://dropo.ru).
MARKETHOT.RU (http://markethot.ru).
ALTERMODA.RU (http://altermoda.ru).
MEGAOPT24.RU (http://megaopt24.ru).
ТРЕНДОПТОМ.RU (http://trendoptom.ru).
«ПОСТАВЩИК СЧАСТЬЯ» (https://p5s.ru).
«РУСОПТОВИК.RU» (http://rusoptovik.ru).
«УНИКАЛЬНЫЕ ТОВАРЫ РФ» (http://уникальные-товары.рф).
ТЕКСТИЛЬНАЯ КОМПАНИЯ «СИТРЕЙД» (http://ctradei.com).
«РУСДРОПШИППИНГ.RU» (http://rusdropshipping.ru).
«МЕГАДРОП24.RU» (http://megadrop24.ru).
«СУПЕРОПТ.RU» (http://super-opt.ru).
МОСКОВСКИЙ ДОМ МЕБЕЛИ (https://www.mosdommebel.ru).
«ОПТЗЛАТОУСТ.RU» (http://optzlatoust.ru).
«ПЕРВЫЙ МЕБЕЛЬНЫЙ» (https://pm.ru).
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3.1. Проверьте информацию в транспортных накладных. Отследите наличие записи Free On Board (товар считается доставленным, как только окажется на борту судна). 
3.2. Обсудите с поставщиком способы перевозки: напрямую или через транспортные компании. 
3.3. Зафиксируйте письменно все детали вашего сотрудничества.
3.4. Потребуйте сделать пометку для поставщика: «We are dropshipping. No invoice. No promotion».

[bookmark: _Toc24146110]4. Выбор товаров

4.1. Во-первых, убедитесь, что товар можно продавать не только через фирменные магазины, но и через торговые площадки.
4.2. Проанализируйте цены. 
4.3. Просмотрите информацию о поставщике товара: 
— сколько лет на сайте;
— количество положительных отзывов;
— наличие сертификатов.
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5.1. Изучите таможенное право своей страны. Запишите, какое количество товаров и на какую сумму вы можете ввозить без пошлины, какова пошлина на товары, превышающие лимит.

	
	Вес
	Сумма
	Пошлина

	
	
	
	

	
	
	
	



[bookmark: _Toc24146112]6. Статистика

6.1. Проанализируйте статистику продаж: количество сделок, количество посещений, окупаемость инвестиций.
	Товары
	Количество сделок
	Количество посещений
	Инвестиции
	Прибыль
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7.1. Используя руководство из соответствующего курса, создайте продающий сайт.
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8.1. Проанализируйте статистику вашего магазина, руководствуясь материалами курса по веб-аналитике. Выясните, не уходят ли покупатели с сайта, потому что не могут физически сделать покупку. Скорректируйте данные сайта и юзабилити при необходимости.

[bookmark: _Toc24146115]9. Создайте таргетированную рекламу

9.1. Используя руководство из соответствующего курса, создайте таргетированную рекламу для продвижения и продажи ваших товаров.
9.2. Используйте также методику ремаркетинга, чтобы возвращать ушедших с сайта клиентов.
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