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1.1. Определите свою целевую аудиторию и ее сегменты по следующим параметрам: 
· пол;
· возраст;
· география;
· платежеспособность;
· семейное положение;
· интересы;
· социальный статус.
	
	Сегмент 1
	Сегмент 2
	Сегмент 3
	Сегмент 4
	Сегмент 5

	Пол 
	
	
	
	
	

	Возраст 
	
	
	
	
	

	География
	
	
	
	
	

	Финансы
	
	
	
	
	

	Семейное положение
	
	
	
	
	

	Интересы
	
	
	
	
	

	Социальный статус
	
	
	
	
	



1.2. А также ответьте себе на следующие вопросы:
· Что именно вы предлагаете?
· Какие проблемы решает ваш товар или услуга?
· Какими выгодами обладает ваш товар или сервис?
1.3. Пропишите ответы на эти вопросы для каждого из сегментов. 

	
	1
	2
	3
	4
	5

	Что предлагается
	
	
	
	
	

	Какие проблемы решает
	
	
	
	
	

	Выгоды
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2.1. Воспользуйтесь инструментом «Яндекс.Wordstat» для того, чтобы определить все возможные ключевые запросы, по которым могут искать один и тот же товар (или услугу) разными словами и словосочетаниями.
2.2. Найдите также похожие запросы и запросы с ошибками. 
	Прямые запросы
	Альтернативные и похожие запросы
	Ошибочные запросы

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



2.3. Отфильтруйте те, которые вам неинтересны. 
2.4. Запишите для себя минус-слова, которые отменяют показ вашего объявления.
2.5. Разметьте все ключевые слова, которые подсказывает Wordstat, определите их в две колонки: подходящие и неподходящие.

	Подходящие
	Неподходящие

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	



2.6. Используйте ключевые слова в самом названии объявления, а также в быстрых ссылках, тексте объявления и тексте целевой страницы. 
2.7. Указывайте максимально точно, по каким словосочетаниям показывать и не показывать вашу рекламу, чтобы отсечь пустой трафик или нецелевую аудиторию.
2.8. Проверьте отклик целевой страницы, правильность активной ссылки, скорость загрузки, отображение картинок, работу онлайн-чата.
2.9. Запишите то, что требует исправления, чтобы отследить выполнение этих задач перед запуском рекламы.

	Отклик целевой страницы
	

	Правильность ссылки
	

	Скорость загрузки
	

	Отображение картинок
	

	Работа онлайн-чата
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3.1. Перейдите по ссылке 
https://direct.yandex.ru/registered/main.pl?cmd=advancedForecast
3.2. Выберите регион или регионы для показа рекламы.
3.3. Укажите при необходимости сезонность показов. 
3.4. Экспортируйте список ключевых фраз и минус-слов.
3.5. Нажмите кнопку «Посчитать».
3.6. То же самое сделайте в Google Ads, используя сервис «Планировщик ключевых слов».
3.7. Экспортируйте список ключевых слов и минус-слов.
3.8. Укажите регионы для показа и сезонность.
3.9. Просмотрите прогноз по бюджету.
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4.1. Подготовьте целевую страницу в соответствии с руководством по созданию посадочных страниц.
4.2. Убедитесь, что нет «точек выхода», ссылок или кликабельных картинок.
4.3. Оптимизируйте интерфейс.
4.4. Сделайте максимально простую форму заявки.
4.5. Проверьте страницу на мобильную адаптивность.
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5.1. Заведите почту на «Яндексе».
5.2. Подпишитесь на рассылку, чтобы получать уведомления об обновлениях и возможностях работы с системой.
5.3. Перейдите в раздел создания объявлений.
5.4. Выберите нужный вам формат.
5.5. Определите страны и регионы, в которых вы будете показывать свое объявление.
5.6. Определите даты и время показа.
5.7. Выберите стратегию показа. 
5.8. Обозначьте ручное управление с оптимизацией.
5.9. Добавьте счетчик «Яндекс.Метрики».
5.10. Настройте уведомления. 
5.11. Определите название рекламной кампании, а также тип объявлений.
5.12. Укажите заголовок, подзаголовок и текст объявления.
5.13. Добавьте ссылку на сайт, виртуальную визитку для демонстрации на «Яндекс.Картах», а также цену. 
5.14. Выгрузите подобранные в таблицу Excel ключевые слова.
5.15. Задайте дневной бюджет.
5.16. Определите стратегию.
5.17. Заполните виртуальную визитку компании.
5.18. Добавьте минус-слова, по которым ваше объявление не показывается.
5.19. Уберите настройку дополнительных релевантных фраз.
5.20. Укажите отображаемую ссылку, в которой запишите ключевую фразу.
5.21. Задайте графическое изображение хорошего качества.
5.22. Отправьте объявление на модерацию.
5.23. Пополните счет «Яндекс.Директа» и запустите рекламную кампанию.
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6.1. Зарегистрируйтесь в Google Ads. 
6.2. Определите географию показа.
6.3. Определите цель кампании.
6.4. Задайте языки интерфейса. 
6.5. Установите параметры целевой аудитории.
6.6. Заполните данные аккаунта.
6.7. Установите бюджет.
6.8. Отправьте объявление на модерацию.
6.9. После прохождения модерации запустите рекламную кампанию.
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