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1. Регистрация  
 

1.1. ВЫБЕРИТЕ ФИРМЕННОЕ НАЗВАНИЕ И ПРОВЕРЬТЕ ЕГО НА СОВПАДЕНИЯ МЕТОДОМ ПОИСКА В 

ИНТЕРНЕТЕ. ВОСПОЛЬЗУЙТЕСЬ ОНЛАЙН-СЕРВИСАМИ ПРОВЕРКИ НА УНИКАЛЬНОСТЬ НАЗВАНИЯ 

ДЛЯ ООО И ЗАРЕГИСТРИРОВАННЫХ ТОРГОВЫХ МАРОК. 

1.2. ВЫБЕРИТЕ КЛАССЫ МКТУ (МЕЖДУНАРОДНОЙ КЛАССИФИКАЦИИ ТОВАРОВ И УСЛУГ), В 

РАМКАХ КОТОРЫХ ВЫ БУДЕТЕ РЕГИСТРИРОВАТЬ ТОРГОВУЮ МАРКУ.  

1.3. ЗАРЕГИСТРИРУЙТЕСЬ В КАЧЕСТВЕ ИНДИВИДУАЛЬНОГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЯ ИЛИ ОБЩЕСТВА 

С ОГРАНИЧЕННОЙ ОТВЕТСТВЕННОСТЬЮ. 

1.4. ОТКРОЙТЕ РАСЧЕТНЫЙ СЧЕТ В БАНКЕ. 

1.5. ВЫБЕРИТЕ КОДЫ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (ОКВЭД) ДЛЯ РАБОТЫ. В КАЧЕСТВЕ 

ОСНОВНОГО МОЖНО УКАЗАТЬ КОД 74.40 — ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ РЕКЛАМНОГО ХАРАКТЕРА. 

 

В качестве дополнительных кодов можно выбрать: 

62.02 — Деятельность консультативная и работы в области компьютерных технологий. 

62.09 — Деятельность, связанная с использованием вычислительной техники и 

информационных технологий, прочая. 

63.11 — Деятельность по обработке данных, предоставление услуг по размещению 

информации и связанная с этим деятельность. 

63.11.1 — Деятельность по созданию и использованию баз данных и информационных 

ресурсов. 

63.12 — Деятельность web-порталов. 

63.91 — Деятельность информационных агентств. 

63.99 — Деятельность информационных служб прочая, не включенная в другие группировки. 

70.21 — Деятельность в сфере связей с общественностью. 

73.11 — Деятельность рекламных агентств. 
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73.12 — Представление в средствах массовой информации. 

73.20 — Исследование конъюнктуры рынка и изучение общественного мнения. 

74.10 — Деятельность, специализированная в области дизайна. 

82.99 — Деятельность по предоставлению прочих вспомогательных услуг для бизнеса, не 

включенная в другие группировки. 

 

1.6. СОБЕРИТЕ КОМПЛЕКТ ДОКУМЕНТОВ ПО ТРЕБОВАНИЮ ФИПС.  

1.7. ПОДАЙТЕ ЗАЯВКУ НА РЕГИСТРАЦИЮ ТОРГОВОЙ МАРКИ. 

1.8. ЗАРЕГИСТРИРУЙТЕ ДОМЕННОЕ ИМЯ ДЛЯ САЙТА И СТРАНИЦЫ В СОЦИАЛЬНЫХ СЕТЯХ. 

1.9. ВЫБЕРИТЕ ПЛАТЕЖНУЮ СИСТЕМУ: «ЯНДЕКС.КАССУ», «РОБОКАССУ», «ИНТЕРКАССУ» И 

КОРПОРАТИВНЫЙ PAYPAL, ЕСЛИ ВАШИ КЛИЕНТЫ — В ЕВРОПЕ ИЛИ США.  
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2. Штат агентства 
 

2.1. ЗАПИШИТЕ, КАКИЕ ВИДЫ УСЛУГ ВЫ СОБИРАЕТЕСЬ ПРЕДОСТАВЛЯТЬ. В СООТВЕТСТВИИ С 

ЭТИМ НАПИШИТЕ, КАКИЕ СПЕЦИАЛИСТЫ БУДУТ ОТВЕЧАТЬ ЗА ОКАЗАНИЕ ЭТИХ УСЛУГ. СОСТАВЬТЕ 

ШТАТНОЕ РАСПИСАНИЕ АГЕНТСТВА. 

Услуга Специалист 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

2.2. ПОДАЙТЕ ОБЪЯВЛЕНИЯ НА САЙТАХ HEADHUNTER ИЛИ SUPERJOB, В СОЦИАЛЬНЫХ СЕТЯХ, В 

ПРОФИЛЬНЫХ ГРУППАХ, НА БИРЖАХ ФРИЛАНСА.  
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3. Создание онлайн-ресурсов  
 

3.1. СОЗДАЙТЕ БИЗНЕС-СТРАНИЦЫ В СОЦИАЛЬНЫХ СЕТЯХ, СЛЕДУЯ ВНУТРЕННИМ ИНСТРУКЦИЯМ 

ИЛИ ОЗНАКОМИВШИСЬ С РУКОВОДСТВОМ ИЗ СПЕЦИАЛИЗИРОВАННЫХ КУРСОВ. 

3.2. СОЗДАЙТЕ САЙТ КОМПАНИИ, ИСПОЛЬЗУЯ ПОШАГОВЫЙ АЛГОРИТМ. 

3.3. СОСТАВЬТЕ РЕКЛАМНЫЕ (ПОСАДОЧНЫЕ) СТРАНИЦЫ ДЛЯ СВОИХ УСЛУГ, ИСПОЛЬЗУЯ 

ПОШАГОВОЕ РУКОВОДСТВО. 

3.4. СОЗДАЙТЕ БЛОГ КОМПАНИИ НА САЙТЕ. 
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4. Поиск клиентов и коммуникации 
 

4.1. СОЗДАЙТЕ СПИСОК ПОНЯТНЫХ И ПРОСТЫХ УСЛУГ И ИХ РЕЗУЛЬТАТОВ. 

Услуга Результат 

  

  

  

  

  

  

  

 

4.2. СОСТАВЬТЕ ТРИ-ЧЕТЫРЕ ГОТОВЫХ ПАКЕТА ПРЕДЛОЖЕНИЙ. 

Пакет 1 Пакет 2 Пакет 3 Пакет 4 
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4.3. НАСТРОЙТЕ КОНТЕКСТНУЮ И ТАРГЕТИРОВАННУЮ РЕКЛАМУ. 

4.4. СОЗДАЙТЕ EMAIL-РАССЫЛКУ, ИСПОЛЬЗУЯ СПЕЦИАЛИЗИРОВАННОЕ РУКОВОДСТВО. 

4.5. СОЗДАЙТЕ ПРОФИЛИ НА БИРЖАХ ФРИЛАНСА ДЛЯ ПОИСКА ЗАКАЗЧИКОВ.  

4.6. СФОРМУЛИРУЙТЕ НЕСКОЛЬКО РАЗНЫХ КОММЕРЧЕСКИХ ПРЕДЛОЖЕНИЙ: ДЛЯ 

СВЕРХМАЛОГО И МАЛОГО БИЗНЕСА, ДЛЯ СРЕДНИХ И КРУПНЫХ ФИРМ. ДЛЯ КАЖДОГО СЕГМЕНТА 

ОПРЕДЕЛИТЕ ЦЕНОВУЮ НИШУ.  

Микробизнес Средний бизнес Крупный бизнес 

   

   

   

   

   

   

   

   

 

4.7. СОСТАВЬТЕ ОБРАЗЦЫ ДОГОВОРОВ С КЛИЕНТАМИ. 
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5. Сертификация официального партнерства 
 

5.1. ПОЛУЧИТЕ СТАТУС ОФИЦИАЛЬНОГО ПАРТНЕРА GOOGLE: 

https://www.google.ru/partners/about/. 

5.2. ПОЛУЧИТЕ СТАТУС ОФИЦИАЛЬНОГО РЕКЛАМНОГО ПАРТНЕРА FACEBOOK: 

www.facebook.com/blueprint. 

5.3. ПОЛУЧИТЕ СЕРТИФИКАТ СПЕЦИАЛИСТА ОТ «ЯНДЕКСА»: https://yandex.ru/adv/expert/. 

 

https://navika.pro/
https://www.google.ru/partners/about/
http://www.facebook.com/blueprint
https://yandex.ru/adv/expert/

